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Réunion stratégique ImmoClimat Suisse
   
 

Après avoir passé plus de dix ans à la tête d’ImmoClimat Suisse, Konrad Imbach,
qui est également le gérant de la société «ki-management», quittera ses fonctions
de directeur le 31 décembre 2024. Même si son mandat ne prendra fin que dans
près de deux ans, le Conseil d’administration d’ImmoClimat Suisse en a profité
pour dresser un bilan et discuter du futur dans le cadre d’un atelier qui s’est
déroulé au début du mois de février.

Les trois principales décisions:

Garantir une offre de formation diversifiée et conforme aux besoins du
marché est une des tâches principales d’ImmoClimat Suisse. Pour cela, nous
priorisons les domaines où aucune offre de formation n’est proposée, en
particulier la formation pratique des spécialistes de la technique de service. À
l’avenir, l’association poursuivra ses efforts dans ce sens. Cependant, toute la
palette des cours et formations doit être présentée de manière encore plus
synoptique. Une plateforme de formation en ligne est actuellement créée à
cet effet.
En outre, ImmoClimat Suisse n’exercera aucune activité de lobbying en faveur
ou à l’encontre des technologies de chauffage ou de leurs composants. Son
positionnement de porte-parole de l’industrie, reconnu pour ses
compétences professionnelles interdisciplinaires, a fait ses preuves à l’égard
des autorités, de la politique et des associations et doit donc être conservé.
ImmoClimat Suisse souhaite rester indépendante, c.-à-d. avoir sa propre
direction et son propre secrétariat. Le nouveau mandat sera mis au concours
à partir de 2025.

 
 
 
 

   

   

Solution de branche pour les contributions
anticipées de recyclage: entrée en vigueur le
1er juillet 2023

   
 

L’année dernière, les fabricants/importateurs du marché suisse des pompes à
chaleur ont adhéré à l’accord de branche «Pompes à chaleur» pour la contribution
anticipée de recyclage (CAR). ImmoClimat Suisse a élaboré cet accord en
collaboration avec la Fondation SENS. La solution de branche sera mise en œuvre à
partir du 1er juillet 2023.

À compter de cette date

chaque offre de fabricants/importateurs de pompes à chaleur et de chauffe-
eau thermodynamiques participants devra être soumise avec la CAR;
il sera possible de déclarer les pompes à chaleur sur le portail de la
Fondation SENS;
le recycleur pourra enlever les pompes à chaleur;
les mandats d’enlèvement de pompes à chaleur pourront être saisis.

Actuellement, les offres et les mandats respectivement soumises et attribués d’ici
au 30 juin 2023, pour des pompes à chaleur et des chauffe-eau
thermodynamiques qui devront être livrés et facturés après le 1er juillet 2023, ne
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doivent pas être déclarés. Cela vaut également pour les mandats dont l’échéance a
été fixée au 30 juin. À partir du 1er juillet 2023, les offres pour des pompes à
chaleur et des chauffe-eau thermodynamiques devront être soumises avec la CAR.

Les fabricants/importateurs participants seront informés de la procédure et de sa
mise en œuvre lors d’une visioconférence qui se déroulera le 30 mars. Ils pourront
également y poser leurs questions. En outre, ImmoClimat Suisse et suissetec
informeront ensemble les installateurs.

Vous n’avez pas encore adhéré à l’accord!? Alors contactez la Fondation SENS,
Susan Morrone, 043 255 20 06, susan.morrone@sens.ch, ou Konrad Imbach,
ImmoClimat Suisse.
 

 
 
 

   

   

Save the date: assemblée générale et table
ronde 2023

   
 

En 2023 aussi, ImmoClimat Suisse organisera à nouveau plusieurs événements de
branche. Les personnes intéressées et les membres peuvent agender ces deux
dates dès aujourd’hui:

Assemblée générale ImmoClimat Suisse
23 mai 2023
d’autres informations seront communiquées aux membres

Table ronde Technique du bâtiment
12 septembre 2023
de 9h00 à 12h30 avec un apéro pour clore la manifestation
Centre Culture et Congrès, Aarau
 

 
 
 

   

   

«Le week-end, je me consacre uniquement à
ma famille»

   
 
   

 

Thomas Rusch est gérant de la société
Weishaupt AG et membre du Conseil
d’administration d’ImmoClimat Suisse.
Dans l’interview ci-dessous, il parle de
sa motivation pour son engagement au
sein de l’association, de son travail au
quotidien et de la manière dont il se
ressource.
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Thomas Rusch, vous avez commencé à travailler dans le secteur du chauffage en
2019. Êtes-vous satisfait de ce changement?
C’est une branche énorme et passionnante où beaucoup de choses changent. Pour
Weishaupt aussi, le passage des énergies fossiles aux énergies renouvelables
représente de nombreux défis. Mais cela entraîne également de nombreuses
mutations et je m’en réjouis.

Dans quelle mesure avez-vous été en contact avec la branche auparavant?
Hormis le fait que j’ai moi-même une pompe à chaleur, je n’avais encore jamais eu
aucun contact. J’ai étudié les sciences de la gestion et de la production à l’EPF et
j’ai réalisé mon mémoire de master chez Schindler, où j’ai ensuite travaillé et
occupé différents postes pendant près de 20 ans. Parallèlement à mon activité
professionnelle, j’ai passé un Executive MBA en General Management à l’Université
de Saint-Gall.

Comment vous êtes-vous familiarisé avec ce nouveau domaine?
Mon prédécesseur Richard Osterwalder m’a beaucoup aidé avec son immense
expérience et ses relations. À cela s’ajoute le fait qu’auparavant, j’ai dirigé une
succursale de Schindler Aufzüge AG (Suisse). Celle-ci était très similaire en termes
de taille et d’organisation. La société Weishaupt AG est également une organisation
de distribution avec une petite équipe, où je peux mettre à profit mon expérience
dans différents domaines, de la distribution aux ressources humaines en passant
par le service à la clientèle. Cela rend mon quotidien très passionnant: un jour, je
résous des problèmes opérationnels et un autre, je rends visite à un client ou je
m’occupe des travaux de l’association.

Vous êtes également membre du Conseil d’administration d’ImmoClimat Suisse
depuis 2020. Pourquoi cet engagement?
D’une part pour des raisons égoïstes. Le travail au sein de l’association m’a permis
d’avoir un aperçu des différents thèmes. En outre, il m’a permis de nouer de
nombreux contacts et de mettre en place un réseau de façon relativement rapide.
D’autre part, je suis tout simplement convaincu qu’une collaboration à l’échelle de
la branche est nécessaire pour certains thèmes, afin de créer pour tous des
conditions-cadres favorables. L’engagement de l’association est nécessaire à cet
effet. 

Et comment faites-vous pour vous ressourcer?
Le week-end, je me consacre uniquement à ma famille, à savoir avec ma femme et
mes quatre enfants âgés de dix à 17 ans. De plus, j’essaie de rencontrer mes amis
et de faire du sport régulièrement, que ce soit du vélo, de la course à pied ou du
ski avec mes enfants en hiver.

 
 
 

   

   

Ventes: bilan de l’année 2022
   
 

ImmoClimat Suisse enregistre les ventes de ses membres et montre régulièrement
les évolutions du marché. Si l’on dresse le bilan de l’ensemble de l’année passée,
on note qu’en 2022, les ventes de pompes à chaleur ont augmenté de 23 %, alors
que celles des chauffages au bois ont enregistré une hausse de 15 %.

Par rapport à l’année 2021, on constate globalement les tendances suivantes:

Chaudières au mazout/gaz: - 34 %
Brûleurs: - 18 %
Bois: + 15 %
Pompes à chaleur: + 23 %
Solaire thermique: - 22 %
Chauffe-eau/accumulateurs d’eau chaude: + 9 %

 
 
 
 

   

   

Le secteur de la ventilation voit l’avenir avec
optimisme

   
 

Il y a deux ans, le thème de l’air intérieur était omniprésent. Lors de la pandémie
de Coronavirus, les appareils de ventilation ont suscité un grand intérêt,
notamment pour réduire le plus possible la charge virale dans les salles de classe.
Dans un nouveau communiqué de presse d’ImmoClimat Suisse, Christoph Strahm,



gérant du fournisseur de systèmes de ventilation Zehnder Group Schweiz AG et
membre du groupe professionnel Aérations douces, explique comment la branche
de la ventilation s’est développée depuis, et dit: «À moyen terme, les systèmes de
ventilation durables seront des éléments fixes des constructions résidentielles et
commerciales modernes.»

L’article peut être téléchargé ici et peut être utilisé par les membres d’ICS pour
leurs propres besoins (newsletter, site web, journal d’entreprise) avec mention de
la source.
 

 
 
 

   

Formation: s’inscrire maintenant
   
 

 
 
 

Spécialiste en systèmes thermiques – Français 
Le prochain module de base en Suisse romande est prévu pour août. Le module
d’approfondissement a commencé en mars et un autre est prévu pour 2024. Vous
trouverez ici les toutes dernières informations concernant cette formation.

Spécialiste en systèmes thermiques – Italien
En janvier, un module de base a démarré avec succès au Tessin. La poursuite du
module d’approfondissement est prévue pour janvier 2024. Vous trouverez ici
toutes les informations concernant cette formation.

Spécialiste en systèmes thermiques / Module de base et module
d’approfondissement – Allemand 
Le module de base et le module d’approfondissement du cursus Spécialiste en
systèmes thermiques sont pratiquement demeurés inchangés. La prochaine
réalisation du module de base en allemand commencera en mai et d’autres dates
de début sont prévus pour septembre et novembre. En outre, le module
d’approfondissement vient de commencer et le prochain est prévu en octobre. Des
informations à jour sont disponibles ici.
 

 

   
   

  Contact
ImmoClimat Suisse
Association suisse des fabricants et des fournisseurs de techniques de chauffage,
d’aération et de climatisation
Rötzmattweg 51 | 4600 Olten | 062 205 10 66
info@gebaeudeklima-schweiz.ch | www.gebaeudeklima-schweiz.ch/fr
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